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Plan de empresa
comerclalizacion de
cacao



PROBLEMA

Poco retorno de ingresos a
los productores

No se garantiza la calidad
del cacao “mezcla”
Escasa AT y recursos
financieros para la

Participacion de o
comercializacion

Intermediarios, mayoristas
y agentes de exportacion
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Los agricultores
sean socios de
la empresa
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SOLUCIO
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economia mix

productores y GAD
bonificacion (premios) de precios
por calidad

Empresa articulado a un sistema de

Conformar una
empresa de




Impacto Esperado

Productores felices por la
produccion de cacao y su
comercializacion de manera
justa

Mejoramiento del
Acopio (organizacion,
Infraestructura,
tecnologia,
comercializacion,
normas técnicas,
capacidades
gerenciales, capital de
trabajo).



Equipo

Tomas Coello experiencia en el sector publico Gobiernos
Parroquiales

Karen Campo experiencia administrativa financiera
Autoridades parroquiales vocal comision de produccion

Se contrataran dos gerentes uno que maneje el acopio y
otro la comercializacion



Cierre

Adquisicion de equipos, construccion de galpon,
vehiculo, asistencia técnicay gastos administrativos

Para capital de trabajo

Graclas, la comercializacion de las almendras de
cacao de calidad, de manera justa, participativa
permitira un retorno equitativo por su trabajo,
logrando una vida digha en el campo.



